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BRASILCOM e associadas aprovam mudancas na Lei do Leilao de Biodiesel

Ricardo Menezes, diretor do

I2) biodieselbirriin
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A Durante a Conferéncia Internacional BiodieselBR Biodiesel: o que
2012, realizada nos dias 1° e 2 de outubro, em Sao mUdOU com as hovas
Paulo, o diretor do BRASILCOM Ricardo Menezes, um especiﬁcagées?
dos palestrantes do evento, destacou as mudancas )
feitas na Lei do Leildao de Biodiesel. Na avaliacao Pag.3
da entidade, as associadas ficaram satisfeitas com BRASILCOM alerta para
as novas propostas. “O BRASILCOM foi ouvido e impactos que percentuais
contribuiu para as mudancas. Isso fez toda diferenca diferentes de biodiesel no
e trouxe, entre outros beneficios, mais transparéncia diesel podem gerar
para todo o processo’, comemora Ricardo. Pdg. 2 Pdg. 6
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Mudancas na Lei do Leilao de Biodiesel agradam empresas

distribuidoras associadas

O diretor do BRASILCOM, Ricardo Menezes,
revela que as propostas da Lei do Leildo de
Biodiesel agradaram as empresas distribuidoras de
combustiveis afiliadas ao Sindicato das Distribuidoras
Regionais Brasileiras de Combustiveis (BRASILCOM).
“O fato de termos sido ouvidos durante o processo
de mudancas da lei fez uma enorme diferenca para
o setor’, afirma. Ele explica que o novo sistema,
implantado no 26° leilao, garante acesso direto
das distribuidoras aos produtores de biodiesel e
respeita os fundamentos da livre concorréncia,
com todos tendo acesso ao mesmo produtor. “As
empresas associadas ao BRASILCOM avaliam que
esse sistema, principalmente com a abertura geral,
é extremamente equilibrado e, apesar da restricao
de acesso a dados sensiveis, a ferramenta Petronect
garante a transparéncia de todo o processo’, defende.

O dirigente do BRASILCOM destacou que desde
a implantacdao do biodiesel na matriz energética
brasileira as associadas do sindicato ja investiram RS
90 milhoes, a maior parte em transporte. “Uma parte
dodiesel que eratransportada pordutofoisubstituida
por biodiesel, que passou a ser transportado
por via rodoviaria” Ele também ressaltou que os

BRASILCOM na Conferéncia

Durante o evento, em uma mesa com tema “O comércio de
biodiesel para as pequenas distribuidoras”, Ricardo falou sobre
a importancia do biodiesel no negdcio, os investimentos e
logistica com misturas maiores de biodiesel, e a concorréncia
com as grandes distribuidoras. Em seguida, participou de um
debate sobre o impacto do biodiesel na cadeia de distribuicao,
juntamente com Sandro Barreto, Ricardo Gullo e Julio Minelli,

moderador do debate.
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investimentos em tancagem sao altos, mas “podem
ser compensados pelo aumento do giro”. ParaRicardo,
as mudancas no leildo contribuem para viabilizar isso.

Outros pontos elogiados pelo representante do
BRASILCOM em relagao as mudancas foram o respeito
as caracteristicas regionais e a inclusao de parametros
de qualidade, em especial no que diz respeito a
temperatura maxima do ponto de entupimento do
filtro a frio, que passou a ser determinada por uma
tabela que apresenta valores diferentes em funcao
do estado de destino do biodiesel e do més do ano.

A unificacao da politica tributaria também foi
destaque para o avan¢o do setor, segundo Ricardo.
“Hoje o mercado opera livre de liminares e tem que
ser assim. Tem que se pensar 0 pais como nacao. As
politicas devem ser pensadas como um todo. Esse é
um modelo que contribui para que nao voltemos a
ter esse tipo de problema e para manter o mercado
saudavel’, argumentou.

O representante do BRASILCOM acredita que
0 proximo passo agora é pensar em uma reducao
no prazo do leilao que permita um melhor
“planejamento dos estoques”.

BRASILCOM | www.brasilcom.com.br
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A Conferéncia contou com a participagdo de representantes do governo, da agéncia reguladora, e de
empresarios brasileiros e do exterior, além de representantes da drea académica, institutos de pesquisa e
consultoria, e outros interessados na evolugao do programa de comercializagdao do biodiesel.

Para o diretor do BRASILCOM, o evento teve um bom nivel com um debate nao apenas sobre a situacao
atual, mas sobre as perspectivas do biodiesel na matriz energética nacional e internacional, sob a ética dos
representantes do poder executivo, dos empresarios e de todos que, direta ou indiretamente, tém
a ver com a cadeia produtiva e de comercializacao’, explicou. Ricardo Menezes também destacou
que o evento “vem se firmando cada vez mais como referéncia no segmento, em ambitos nacional e
internacional, com a participagdao e debates de representantes de todos os setores envolvidos,
contribuindo assim para o desenvolvimento e orientacao do programa”.

“As empresas associadas ao BRASILCOM avaliam que esse sistema, principalmente
com a abertura geral, é extremamente equilibrado e, apesar da restri¢do de acesso a
dados sensiveis, a ferramenta Petronect garante a transparéncia de todo o processo’,
Ricardo Menezes.
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EDITORIAL

m 2012, o BRASILCOM cumpriu uma extensa agenda de

metas. A principal delas foi a ampliacdao do conhecimento pelo

mercado da existéncia e atuacao do sindicato, com consequente
aumento da interacao com a Agéncia Nacional do Petréleo, Gas
Natural e Biocombustiveis (ANP), 6rgaos federais e autarquias,
sindicatos, federacdes e demais associacdes representantes do
setor, especialmente em eventos, quando o BRASILCOM tornou-se
referéncia em debates, simpdsios, congressos, entre outros.

Foi umanoimportante para os avan¢os do setor com adaptacao do
mercado auma série de mudancasimportantes na comercializacaode
combustiveis, como a nova reducdo do teor de enxofre no diesel, que
acabou fazendo com que o mercado discutisse novos e necessarios
investimentos em transporte e armazenamento em todas as etapas.
O aumento da oferta e da demanda comecou a acontecer de forma
gradual com a entrada no mercado da frota fabricada a partir de
1° de janeiro com os veiculos novos, que sao os que se encontram
preparados para a aplicagao da mudanca.

Em 2012, a busca por alternativas ao combustivel fossil (petréleo
e derivados), com énfase em energia limpa, ou seja, que provoquem
menor impacto no meio ambiente, foi intensificada. Com a queda
das barreiras a comercializagao de etanol de origem estrangeira nos
EUA, abriu-se mais espaco para o etanol combustivel. O sindicato
foi incansavel na discussao de uma politica a ser adotada pelos
produtores, levando em conta vdrios fatores.

No geral, o mercado brasileiro esteve em um ano de consolidacao
e aumento da concentracao nas mudancas e avancos do setor. A
consolidagao, com atuacao de empresas ou grupo de empresas
desde a producao até a revenda, foi bem maior que a registrada
em 2011. E importante ressaltar que esse movimento ocorreu nao
apenas no segmento de combustiveis, mas em diversos outros
da economia. Os postos revendedores comecaram a atentar para
a certeza de que serd preciso cada vez mais investimentos para
comercializar o diesel com baixo teor de enxofre. No caso dos postos
bandeirados, os distribuidores naturalmente sao parceiros nesse
investimento. Percebemos também, no decorrer das discussoes,
que os revendedores que optaram por nao contratar exclusividade
com uma distribuidora enxergam cada vez mais a importancia de
desenvolver com um distribuidor, mesmo que nao exclusivamente,
parcerias de fornecimento.
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Em relacdo ao mercado re-
gional, observamos que ele vem
se estabilizando com seus prin-
cipais distribuidores regionais,
diminuindo o vaivém de empresas,
o que indica maior maturidade
e fiscalizagcdo do segmento de
distribuicao regional.

O ano de 2012 foi especial
para noés. Conseguimos cum-
prir nossos objetivos e nos
tornarmos referéncia em eventos
que levassem conhecimento
e discussao de politicas para
nosso setor. Em 2013, a ideia é
avangar no processo, garantir
oportunidades para que nosso
setor possa se expandir e ajudar
0 pais a crescer ainda mais.
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BRASILCOM RESPONDE

O que mudou com as
novas especificacées do biodiesel?

1. Apdés as mudancas nas especificagoes do bio-
diesel, ja houve melhora nas operagdes das asso-
ciadas do BRASILCOM?

Paralelo a mudanca nas especificagcdes, tem sido objeto
de permanente melhoria o controle de qualidade nos
processos de transporte e armazenamento, que também
influenciam e muito as operacdes. Os efeitos ainda estdao
sendo mensurados, mas, de forma geral, percebemos
reducdo nas ocorréncias de nao conformidade.

2. Nas novas especifica¢oes, o teor de agua foi
estabelecido em 380 partes por milhdao e deve
chegar a 200 partes por milhao até 2014. Na prati-
ca, o que isso significa para o setor?

Os limites mais rigidos que a legislacao estabelece forcosamente levam a um maior rigor no processo
produtivo, porém, entendemos que isso é o aprimoramento natural e esperado do produto, pois traz mais
qualidade para o biodiesel.

3. Com as novas especificacoes do biodiesel, o ponto de entupimento também sofreu
alteracao. O que isso representou para suas associadas em relacao ao congelamento do
biodiesel?

Percebemos reducao significativa nas reclamagdes de ocorréncia de formacdo de borra e/ou
entupimento, o que demonstra que a medida trouxe beneficio ao mercado.

4, Os supostos problemas de nao conformidade no diesel causados pelo biodiesel podem
ser solucionados com as novas especificacoes do biodiesel?

Percebemos que a ocorréncia de ndo conformidade vem sendo reduzida, porém parece-nos precipitado
assegurar que somente isso fara com que deixem de ocorrer. Afinal, igualmente importantes sao os
cuidados no transporte e armazenamento, ou seja, a responsabilidade é dividida entre todos os agentes,
nao apenas os produtores.
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BRASILCOM ALERTA paraimpactos que

percentuais diferentes de biodiesel no diesel podem gerar

BRASILCOM esta atento as
Odiscussées do setor e uma

delas é a reivindicagcao
de aumento no percentual de
biodiesel no diesel usado em
areas de grande producao de
oleaginosas, que estao distantes
dos centros da producao de
diesel, caso do Mato Grosso
e do Para. “Acreditamos que,
nesse momento, isso trara mais
distorcbes ao mercado como
um todo do que beneficios’,
explica Ricardo Menezes, diretor
do BRASILCOM. Para Ricardo, a
questao nao deve ser analisada
apenas pelo custo, masigualmente
pelos aspectos de controle de
qualidade, que seria muito mais
complexo, e pelas distor¢oes
de mercado que possam surgir.
“Temos de prestar atencao
também que, no que diz respeito
ao preco do produto, o biodiesel
tem um custo significativamente
superior ao diesel de petréleo, o

. que anularia qualquer beneficio

econOmico’, complementa.
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Os combustiveis seguem uma politica nacional
no que se refere a especificagao, com percentuais
de mistura no caso da gasolina/etanol e diesel/
biodiesel, e forma de tributacdo, com impostos
incidentes e aliquotas que podem variar em caso de
tributos estaduais. Além disso, a infraestrutura de
armazenamento e distribuicdo no pais contempla o
abastecimento em todas as regides, ou seja, é capaz
de suprir com seguranca todo o territério nacional.

O BRASILCOM acredita que abrir espaco para que
sejam praticados percentuais de mistura diferentes
em determinadas regides acaba por abrir espaco
também, em primeiro lugar, para maior ocorréncia
de ndo conformidades. Hoje, as autorizacbes
pontuais concedidas pela ANP para que isso seja
feito preveem um rigoroso acompanhamento de
qualidade, o que, no caso, seria complicado de
implantar.

Além da maior dificuldade no controle de

qualidade, a possivel falta de uniformidade no
produto fornecido seria outro ponto critico, sem
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falar das questdes que surgiriam no que diz respeito
ao abastecimento em municipios vizinhos a essas
regides. E importante lembrar que, sob o aspecto
comercial, o biodiesel é um produto de custo maior
que o diesel de petréleo, o que também fatalmente
encareceria o produto naquela regiao.

Em relagdo a logistica atual, ndo ha como
uniformizaros custosem um padrao Unico.Saovarios
fatores que impactam, como polos de suprimento,
distancias a serem percorridas, desempenho do
veiculo, volume transportado por viagem, custos
de seguro, rastreamento e de estrutura, enfim,
cada transportador efetua seus célculos levando
em consideracao uma série de fatores diferentes.
No entanto, é de extrema importancia que se
observe que a logistica atual é extremamente
ajustada. Hoje, as transportadoras levam o diesel de
petréleo para o Mato Grosso e de |4 retornam com
etanol ou biodiesel, o que dilui os custos de frete,
transportando produto na ida e no retorno. Se o
mesmo passar a ser feito com produto apenas em
uma etapa, certamente, encarecera o produto.

Que em 2013 nossos caminhos sejam abastecidos de energia,
transparéncia e resultados positivos.

Diretoria do Brasilcom
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Reunides e eventos marcaram a agenda de 2012

BRASILCOM patrticipa de evento que homenageou o ex-presidente Lula

O BRASILCOM esteve representado pelo diretor Ricardo Menezes em evento promovido pela Ubrabio
(Unido Brasileira do Biodiesel e Bioquerosene) para homenagear e agradecer ao ex-presidente Luiz Inacio
Lula da Silva pela criacdo e consolidacao do Programa Nacional de Producao e Uso do Biodiesel (PNPB),
implantado durante seu governo.

Juan Diego Ferrés, presidente do Conselho Superior da Ubrabio, entregou troféu ao ex-presidente Lula

A cerimonia, realizada no més de agosto em Sao Paulo, em comemoracao ao 5° aniversario da Ubrabio,
reuniu representantes e associados a entidade, autoridades do setor e convidados. Na ocasido, Lula foi
presenteado com um troféu e uma placa como simbolos de agradecimento do setor pelo trabalho realizado
em prol de toda a cadeia produtiva do biodiesel brasileiro.

O ex-presidente agradeceu e ressaltou que a homenagem era dedicada a todos que acreditaram ser
possivel o desenvolvimento de uma nova matriz energética no Brasil. Em seu discurso, Lula defendeu
a diversificacdo da matriz energética brasileira com o fomento da producdo de biocombustiveis e fontes

brasilcom

alternativas de energia renovavel. “Nao é porque
temos o pré-sal que vamos parar de investir na
melhoria do ar das nossas cidades e da vida do
povo brasileiro’, disse. O ex-presidente destacou a
necessidade do Brasil ndo ficar atrelado a l6gica da
industria automobilistica estrangeira que, no seu
entender, “estd preocupada com o desempenho
dos seus motores, nao com a qualidade do ar que
respiramos”. Para ele, se a tendéncia da industria
internacional é essa, o Brasil tem que investir em sua
vocagao e potencialidades. “E a nossa logica? Por
que nao podemos ter um caminhao 100% movido
a biodiesel?’, indagou.

Lula também defendeu a diversificacdo das
fontes de producdo de biodiesel. O ex-presidente
disse que sempre apostou na mamona e no
pinhdo-manso como as principais fontes para
a producao desse biocombustivel e que nunca
sonhou com a soja como fonte do biodiesel por
entender que o fornecimento do 6leo do grao
para a indUstria estava garantido. O homenageado
lembrou, ainda, das dificuldades que passou no
exterior, especialmente na Africa, para explicar que
os biocombustiveis ndo competem com a oferta
de alimentos. “N6s sempre quisemos garantir o
alimento do povo, sem prejuizo dos investimentos
para oferecer uma fonte nova de energia, menos
poluente e com grandes beneficios sociais’, disse
Lula.

O ex-presidente também fez questio de
ressaltar que o trabalho do PNPB foi consagrado
pela “atividade magistral de todos os envolvidos”
e aproveitou para falar sobre o crescimento do
programa, uma preocupa¢do dos empresarios
com o futuro do setor. “O aumento sucessivo da
mistura vigente de biodiesel ao diesel fossil é a
l6gica do programa. Ele foi feito para crescer. E o
passaporte para o futuro do Brasil. Nao queremos
vender 6leo, queremos vender os derivados,
agregar valor ao produto brasileiro”.
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De acordo com Lula, a presidente Dilma tem
a mesma conviccao da necessidade de oferecer
incentivos ao PNPB. O ex-presidente até sugeriu
ao setor que seja proposto um semindrio a fim
de promover uma aproximag¢ao e um didlogo
do setor com a presidente Dilma, em Brasilia.
Segundo Lula, se tem uma coisa que o Brasil
precisa melhorar é a qualidade do ar das cidades.
Lula deu seu recado. “Conversem com a Dilma
como faziam no governo Lula. Eu serei parceiro!,
garantiu.

Para o BRASILCOM, a homenagem é o
reconhecimento ao ex-presidente Lula por
ele ter sido o grande responsavel pela criacao
e consolidacdao do PNPB, incluindo o marco
regulatorio e as metas para producao desse
biocombustivel. “Um dos legados do seu
governo foi o empenho para diversificar a matriz
energética brasileira por meio da incorporacao
e ampliacdo de novas fontes de energia, mais
limpas e renovaveis”, afirmou Ricardo Menezes,
diretor do sindicato.

Representantes do mercado prestigiaram em peso o evento
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BRASILCOM na Associacao Comercial e Industrial de
Joinville - AClJ

Em outubrode 2012, odiretorinstitucional do BRASILCOM, Jefferson
Rejaile, foi palestrante na reunidao da Associacao Comercial e Industrial
de Joinville (AClJ), Nucleo de Postos de Revenda de Combustiveis.
Na ocasido, Jefferson falou sobre o mercado de combustiveis e
apresentou dados do BRASILCOM. De acordo com pesquisas do
sindicato, o mercado comercializa por ano um volume de 6 bilhdes
de litros, fatura RS 10 bilhées, emprega direta e indiretamente 35 mil
pessoas, tem 121 bases e 1700 postos.

Jefferson explicou que a interagcao do nucleo com o BRASILCOM é
fundamental para o fortalecimento da revenda e da valorizacao das
distribuidoras regionais que, desde a década de 90, vém contribuindo
para a melhoria do setor, principalmente com a democratizacao do
mercado de combustiveis através da livre concorréncia, beneficiando

ded id Robson Souza (AClJ) e Jefferson Rejaile
tanto os revendedores quanto os consumidores. (BRASILCOM)

Outros pontos citados por Jefferson foram o abastecimento anidro - comprometido pelo aumento na
demanda de gasolina C, baixa produtividade das usinas e crise 2010/2011 -, o biodiesel e os esquemas de
fraudes, a proposta para comercializacdao do etanol e as perspectivas para o mercado. Para Jefferson, “o
encontro foi uma étima oportunidade para troca de experiéncias e discussao de acdes para melhorias no
setor”. Robson Souza, presidente do Nucleo de Postos de Revenda de Combustiveis, destacou a presenca
do sindicato. “Ficamos muito agradecidos pela participacao do sindicato e aguardamos uma nova visita’,
ressaltou Robson.

BRASILCOM no Ministério das Minas e Energia

Representado pelo diretor Ricardo Menezes, o sindicato esteve presente em reunido, realizada em
agosto de 2012, no Ministério de Minas e Energia, para tratar de alteracdes pontuais a serem introduzidas
na sistematica dos leildes publicos de biodiesel. A participacao do BRASILCOM em reunides de interesse
do setor foi uma constante durante todo o ano. “Mais uma vez o sindicato esteve presente e participou
ativamente dos grupos de trabalho compostos por produtores, distribuidores, Petrobras e membros do
governo (MAPA, MME, Presidéncia, ANP)’, destacou Ricardo.

BRASILCOM na ANP

A convite da Superintendéncia de Abastecimento da Agéncia Nacional do Petréleo, Gas Natural e
Biocombustiveis — ANP, o sindicato marcou presenca em reunides conjuntas dos Grupos de Trabalho
instituidos pela Portaria ANP n° 54. Os encontros foram realizados mensalmente, de abril a novembro, e
tiveram como tema o Plano de implementacao do 6leo diesel S10.
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IDAZA

Simbolo de crescimento e qualidade no mercado

Criada em 1997, a IDAZA iniciou suas atividades no Sudoeste do Parana de forma
modesta e prosperou muito. Durante os 15 anos de atuacao, tornou-se sindbnimo
de exceléncia no segmento de distribuicdo de combustiveis. Hoje, com solidez e
competitividade, esta entre as 20 maiores distribuidoras de combustivel do Brasil e
conta com 16 filiais em atividade e com grande expressao nas areas onde atuam. Nossas
filiais estdo em Cuiaba (MT), Sinop (MT), duas em Araucdria (PR), Guarapuava (PR), Rolandia (PR), Itajai (SC), Biguacu (SC),
Guaramirim (SC), Picarras (SC), Lages (SC), Paulinia (SP), Senador Canedo (GO), Esteio (RS), Maringa (PR) e Londrina (PR).

A IDAZA tem capacidade de armazenagem de 20 milhdes de litros, distribuidos em bases proprias, arrendadas e
compartilhadas. A empresa tem como um dos seus diferenciais o fato de possuir frota propria, gestao de estoques e
administracdo financeira regionalizada, tendo como focos o maior controle de sua logistica de suprimentos e a eficiéncia
nos recebimentos e pagamentos. O cliente IDAZA conta com a garantia da entrega devido a frota prépria, formada por
veiculos novos, revisados periodicamente e monitorados via satélite 24 horas.

O atendimento personalizado e a qualidade dos produtos também sdo pontos fortes da empresa. Nao é a toa que ela
faz parte do Programa de Parceria Responsavel, instituido pela Petrobras, que visa uma gestao voltada para a qualidade,
saude e seguranca e meio ambiente. Como uma empresa responsavel e preocupada com o meio ambiente, a IDAZA,
desde o inicio de suas atividades, investe e treina profissionais para a distribuicdo com seguranca, sempre de acordo
com todas as normas e legislacao dos governos federal, estaduais e dos 6rgaos fiscalizadores. A ética, a qualidade, a
seguranca e o investimento em tecnologia fazem parte da filosofia da empresa e a tornam um simbolo de crescimento
e permanéncia no mercado.

RIO BRANCO

Uma empresa pautada no desenvolvimento da sociedade e melhoria continua de seus processos

A distribuidora RIO BRANCO nasceu em 1997. Um ano apds seu surgimento, inaugurou o primeiro posto
bandeirado. Com logistica e frota propria, ampla estrutura fisica e bases de distribuicao, de 14 pra ca, expandiu as
atividades nos estados de Minas Gerais, Goias e Sao Paulo.

\ O crescimento se traduz em toda tecnologia, satisfacdo e

qualidade inerentes ao negdécio. Empreendedorismo, transparéncia,
= responsabilidade ambiental e social sdao mecanismos utilizados
para manter o alto nivel de competitividade alcancado ao longo
dos anos. Elevar o padrao de qualidade, aliando sustentabilidade e
empreendedorismo, faz parte da filosofia da empresa. Progresso
conquistado gracas ao comprometimento em ser diferencial na
distribuicdo de combustivel.

A parte social também nao foi esquecida. A distribuidora mantém,
com recursos préprios, a Fundacao Rio Branco, que busca através de
seus projetos a insercao sociocultural das criangas das comunidades
onde atua, através do esporte. A fundacao ja atendeu mais de 10 mil
criancas desde 2003, data em que iniciou suas atividades.
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ACOL

Distribuidora trabalha com foco em crescimento para 2013

Com atuacao em diversos estados brasileiros, a ACOL Distribuidora de Combustiveis investe na ampliacao da sua
participacdo no mercado. A empresa esta totalmente focada no aumento da sua rede de postos. A meta é bandeirar
100 novos postos até o final de 2013.

Entre os diferenciais da empresa estdo a prestacdo de
atendimento personalizado, fornecimento de combustiveis de
alta performance e qualidade, respeito ao meio ambiente e uma
relacao de seriedade, cordialidade e transparéncia com os clientes.
Para a ACOL, o seu maior patriménio sao os revendedores que
utilizam a sua bandeira. Eles sao o termémetro e o cartao de visita
da empresa para fazer bons e novos negécios, por isso, atendé-los
de forma personalizada e deixa-los satisfeitos com uma parceria
transparente, onde eles tenham o apoio integral da equipe, faztoda
a diferenga. Mas a conquista de um diferencial em um mercado
no qual todos vendem o mesmo produto néo é tarefa facil, por
conta disso, a empresa adotou uma série de agdes estratégicas
para cativar a fidelidade dos seus clientes, atrair novos consumidores, incentivar o bom trabalho dos funcionarios
e fortalecer a marca ACOL. Com empenho, comprometimento e responsabilidade, a empresa esta preparada para
avancar em suas metas, crescer ainda mais no mercado e oferecer o melhor para seus parceiros e clientes.

MEGAPETRO

Parceria e proximidade com o revedendor

Atuando no ramo de distribuicdo de combustiveis desde o ano 2000, a MEGAPETRO é uma empresa gaucha
presente nos estados do Rio Grande do Sul e Sul de Santa Catarina. Ao longo desses anos, conquistou o reconhecimento
nesse segmento, sobretudo pela maneira préoxima e transparente de tratar com o seu revendedor, o que possibilita
bem-sucedidas relacdes de confianca reciproca.

Contando com uma estrutura sélida e pronta para atender
as demandas de seus revendedores, a MEGAPETRO possui suas
bases operacionais estrategicamente distribuidas em cidades
que garantem a eficiéncia no abastecimento de seus pontos de
venda. Soma-se a isso um controle de qualidade sempre presente
para certificar os produtos, servicos e imagens dos postos.
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Para os proximos cinco anos, a empresa tem metas ousadas
de crescimento através da busca pela exceléncia em todos os
processos que envolvem esse negocio. Crescimento este que ja
estd estampado em seus mais de 120 postos embandeirados e
que certamente continuard sendo a realidade da MEGAPETRO
PETROLEO BRASIL.




